
Ihre Aufgaben:

• Betreuung und Kundenbindung von Key Accounts mit Fokus auf das Vertriebsgebiet Sauerland,

Ostwestfalen, Niedersachsen

• Neukundenakquisition für unser Produktportfolio u. a. für die Druckguss-, Strangpress- und Gesenk-

schmiedeindustrie

• Ausarbeitung und Abstimmung von Vertriebs- und Mengenzielen

• Klärung – technisch sowie kaufmännisch - von Kundenspezifikationen und Aufträgen

• Angebotsabgabe und -nachverfolgung

• Messeteilnahmen

• Abstimmung mit der Vertriebsleitung und dem Vertriebsinnendienst

Ihr Profil:

• Produkt- und Marktkenntnisse im Bereich der Stahlerzeugung und -verarbeitung

• Erfahrung im Vertrieb technischer Qualitätsprodukte, möglichst im direkten Anwendungsfeld 

erklärungsbedürftiger Produkte bzw. im Zuliefernetz der Automobilindustrie

• (Fach-) Hochschulstudium mit qualifiziertem technischen Hintergrund wünschenswert

• Willensstärke, Durchsetzungsvermögen und Verhandlungsgeschick

• Bereitschaft zu intensiver Reisetätigkeit innerhalb des Vertriebsgebietes

• SAP/R3 Kenntnisse wünschenswert

• Englischkenntnisse von Vorteil

Ihr Vorteil:

• ein agiles und unterstützendes Umfeld, in dem Erfolg immer eine Teamleistung ist

• optimale Work-Life-Balance durch 30 Urlaubstage und der Möglichkeit von mobilem Arbeiten

• Ihre fachlichen und persönlichen Skills werden mithilfe individueller Weiterbildungsmöglichkeiten gefördert

• Sie erhalten eine zielgerichtete Einarbeitung, Betriebliche Gesundheitsförderung, Bike-Leasing u. v. m.

Begeistert? Per Scan des QR-Codes gelangen Sie auf unsere Karriereseite und können uns Ihre voll-

ständigen Bewerbungsunterlagen schnell und einfach digital zukommen lassen. Wir freuen uns auf Sie.

Im Rahmen der Nachfolge suchen wir einen

Außendienstmitarbeiter (m/w/d) für  den Vertrieb
(Produktportfolio u. a. für die Druckguss-, Strangpress- und Gesenkschmiedeindustrie)
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